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:POR QUE MARKETING DIGITAL?



POR EL COMPORTAMIENTO DEL
NUEVO CONSUMIDOR
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https://youtu.be/jnZKY8efz_0
https://www.youtube.com/watch?v=06k3lL6ypcU&feature=youtu.be

ACTIVIDAD
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;Tienes un pequeno negocio o estas
emprendiendo?...

Vamos a investigar que hay en internet

e
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HABITOS DE USO DEL INTERNET EN MEXICO
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INTERNAUTAS EN MEXICO
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MOMENTOS DE CONEXION
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Durante todo el dia
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TIEMPO DE CONEXION _
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Dispositivo de conexion

PROPIEDAD PREFERENCIADE USO
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Decrece significativamente el uso de PC de escritorio, 17% menos que
en 2017.




USO DEL INTERNET

Acceder a Redes Sociales
Enviarrecibir mails

Enviar/recibir mensajes instantaneos (Chats) /..

Busqueda de informacion

Utilizar Mapas

Escuchar musica / radio en streaming
Leer / ver / escuchar contenido relevante
Ver peliculas / series en streaming

Comprar en linea (Espectaculos, articulos, ..

Operaciones de banca en linea

Cursos en linea / Estudiar en linea
Videoconferencias / Videollamadas
Solicitar transporte

Jugar en linea

Gestiones con gobierno
Acceder/crear/mantener sitios propios / blogs
Busqueda de empleo

Vender por internet

Visitas a sitios para adultos

Encuentros online (busqueda de pargja)
JAlguna otra actividad en linea?:

14% mas que
en 2017

10% Mas que
en 2017

17% mas que
eh 2017

12% mas que
eh 2017
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REDES SOCIALES
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:PARA QUE ME SIRVE EL MKT
DIGITAL?



:PARA QUE ME SIRVE?

Para anunciar tus productos o servicios a traves
de medios digitales

-Redes Sociales-Google-Sitio web-Email-entre otros

<7
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:QUE VENTAJAS OFRECE PARA TI
COMO EMPRENDEDOR?



1. PUEDES ORIENTAR TUS ANUNCIOS

Los anuncios se pueden orientar
por:

* Demografia de la poblacion.
e Dias, incluso horarios.

* Dispositivo.

* Intereses y habitos de navegacion. X
 Entre otros mas especializados. fideliza




2. SOLAMENTE PAGAS LO QUE CONSUMES

Solamente se pagara por los
clics o las impresiones que
hagan los clientes potenciales
en tus anuncios.




3. REALIZAS AJUSTES DURANTE LA CAMPANA

Se pueden realizar ajustes
durante la campana cuando se
desee, por ejemplo:

* Orientacion.

* Presupuesto.

* Anuncios.

No importa que ya haya |
iniciado. </
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4. MAS ALCANCE CON MENOS INVERSION

Las herramientas para realizar
. campanas de marketing digital por
su naturaleza, requieren de menor
inversion econdmica para llegar a
mas clientes que los medios
tradicionales.

»
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CONCLUSIONES MARKETING DIGITAL VS
MARKETING TRADICIONAL PARA
EMPRENDEDORES



DIGITAL VS TRADICIONAL CUANDO
EMPRENDES

MARKETING DIGITAL MARKETING TRADICIONAL

Significativamente menos costoso. Los precios son mas elevados.
., o Segmentacidn basica, y muchas veces, la
Segmentacion avanzada que permite impactar a . . .
L - r. naturaleza masiva de los mismos impide esta
publicos muy especificos. g
cuestion.
El mundo digital brinda la posibilidad de que El alcance que tengan tus campanas depende
sean los mismos usuarios los que hagan viral el estrictamente de la inversiéon y el tamano de
contenido, multiplicando su alcance. audiencia del medio elegido.
Propicia una comunicacién bidireccional La comunicacién es unidireccional.
Flexibilidad en el transcurso de la campana Menor flexibilidad
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: QUE NECESITO PARA INICIAR?



INDISPENSABLES DEL MKT DIGITAL
PARA EMPRENDEDORES

Google
Mi

negocio
Redes
Sociales




iEmprendamos con MKT Digital!

iGracias!

¥/
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